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Una perspectiva sobre ganar y perder 
Recientemente tuvimos un juicio con jurado en el condado de 
St. Louis. Estaba preocupado por el caso. No porque no 
tuvieramos un gran cliente (lo teniamos) 0 un buen caso para 
demostrar la culpa (lo teniamos), pero esta seria el primerjuicio 
en solitario de la firma, y nos enfrentabamos a un veterano 
experimentado. No teniamos un abogado externo al cual 
consultar. Eran nuestros abogados, nuestra of1cina,nuestro 
esfuerzo, nuestros resultados. No podriamos escondernos del 
resultado. 

Me pongo un poco nervioso en estas situaciones cuando 
estamos haciendo algo diferente. llDiferenteu puede ser de dos 
rnanerasz horrible o increible. Bueno, supongo que tambien 
puede volverse Uindiferenteu. Pero generalmente es algo asi 
como nla nueva forma era horrible, vuelve a la antiguan versus 
I/la antigua era horrible, deberiamos haberlo hecho de esta 
nueva formau. Y cuando la forma diferente incluye el juicio de 
alguien, aumentan las apuestas. No hay repeticiones en el juicio. 

Supongo que mi esposa podia sent-ir mi estres. Puedo 
confirmar que fue test-igo de mi distraccion la semana previa al 
juicio. iComo se que ella podia sentir mi estres e 
incert-idumbreP Bueno, despues del veredicto, me dijo que 
estaba preparada. Ella habia guardado una cita del 
recientemente aprobado Senador Bob Dole. La copio a 
continuacion. 

nPerder significa que al menos estabas en Ia 
carrera. Signihta que cuando sand el 
silbato, la vida no te encontrd mirando desde 
afuera/1 - Bob Dole 
Es una cita simple pero significa mucho. Es otra version de MEI 
hombre en la Arenan. Basicamente dice que tienes que 
intentarlog tienes que fracasar y, al hacerlo, puedes tener exito. 
Significo mucho que ella no estuviera preocupada por el 
resultado, en su lugar solo se preocupada por mi. Ella estaba 
preocupada por mi respuesta, asi que estaba preparada. 
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Entonces, icomo fue el juicioP Bueno, la Ultima oferta de la 
cornpahia de seguros fue de S 70.000. El veredicto del jurado 
despues de escuchartodas las pruebasc S 750,000.00. El 
abogado defensor recomendo un veredicto de 20.000 dolares 
a los miembros del jurado. Ellos no estuvieron de acuerdo. Este 
es un gran resultado para este caso y nuestro cliente. No puedo 
estar mas feliz por ella y por nuestra oficina. El equipo hizo un 
trabajo increibie al armar este caso. 

La cita de mi esposa no fue necesaria esta vez. Pero sera 
necesaria en otro memento. Cuando sera eso, no lo se. Pero no 
puedes existir en este negocio y nunca perder. N0 puedes llevar 
casos a juicio y ganar todo el tiempo. Hay abogados que estan 
invictos en el juicio. Tampoco tienen victorias. 

Perder duele. Hoy me duele tanto como cuando era nino. Todavia 
duele hasta la medula y te hace reevaluar quien eres y que estas 
haciendo. Pero perder es necesario. Es requerido. Si nunca 
perdemos, nunca aprendemos, nunca empat-izamos y perdemos 
la experiencia humana. Al perder encontramos la mejor version 
de nosotros mismos. Perder no es para perdedores. Es la base de 
los ganadores. 
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En la mayorla cle las areas del derecho, los abogados facturan 
por horas. Las tarifas por hora son a menudo muy altas, lo 
que pone la representacion legal fuera del alcance de muchas pagar un abogado. Aunque la tarifa de contingencia es solo 
personas que necesitan ayuda. La ley de lesiones personales 
es bastante diferente. Las personas alas que 
representamos generalmente no son ricas y, despues de su 
lesion, con frecuencia luchan con salarios perdidos, facturas 
meclicas y otros contratiempos f1nancieros.No pueden pagar 
miles de dolares por adelantado o incluso en un plan de 
pago. 

lngrese las tarifas de cont-ingencia. Segdn este acuerdo, la 
cantidad que le page a su abogado esta determinada por 
la cantidad de la recuperacion (la cantidad total de dinero 
que recibe del acuerdo 0 sentencia). Si el abogado puede 
asegurar una recuperacion, cobrara una tarifa basada en un 
porcentaje. Sin embargo, si no se obtiene una recuperacion, 
el abogado no recibira page por su trabajo en el caso. (Sin 
embargo, es probable que deba pagar los costes judiciales y 
los gastos relacionados con la recuperacion de pruebas), 

El monto de su tarifa de cont-ingencia probablemente 
dependera de varios factores, incluido el abogado que elija 
y la complejidad de su caso. Cuanto mas riesgoso sea, es 
menos probable que resulte en una recuperacion, mayor 
sera la tarifa de cont-ingencia que probablemente cobrara su 
abogado. Esta estructura permite a los abogados tomar casos 
mas dificiles de lo que lo harfan de otra manera. 

Al evaluar las tarifas de cont1ngencia,algunos clientes 
experimentan un impacto de etiqueta. Las tarifas de 
contingencia pueden parecer altas, pero como en muchas 
otras areas de la vida, tiende a obtener lo que paga. Un 
abogado que cobra una tarifa de contingencia baja a menudo 
tambien tiene una tasa cle exito baja, estan tratando de at- 
raer a clientes que, de otro modo, elegirlan a alguien con mas 
experiencia. Tambien es importante tener en cuenta el riesgo 
que corre su abogado al aceptar un caso de forma 
contingentez si pierde, habra trabajado muchas horas gratis. 
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Los honorarios de conringencia nos permiten ayudar a los 
clientes que de otra manera no estarfan en condiciones de 

un aspecto que debe considerar, siernpre debe comprender 
su estructura antes de contratar a un abogado. Queremos 
que nuestros clientes se sientan comodos y confiados en su 
representacion y sus costos, por lo que estaremos 
encantados de responder cualquier pregunta que pueda 
tenet 
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